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摘 要
：
尽管借贷企业历来看重借款人的学历水平 ， 但对学历与借贷的深人探讨却较为

缺乏 。 借助新颖的 Ｐ 2 Ｐ数据 ，本文从两个方面提 出假说并展开研究 ：从借款者违约结果方

面 ，高学历借款者是否违约概率较低 ；从投资者投资决策方面 ， 投资者是否更愿意借钱给高学

历借款者 。 实证结果表明 ， 高学历借款者如约还款概率更高 ，高等教育年限增强 了借款人的

自我约束能力 ，但是 ，投资者却并未亲睐高学历借款人 ， 在通过教育程度识别信用风险的荇为

上存在偏差 。
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一

、 引百

教育投人是个人规划乃至国家政策中举足轻重的一环 ， 而关于教育价值的评估也
一

直广受关注 。 以往关于教育回报的学术研究多集中在劳动力市场上 ：例如 ，

一些学者认为

高学历的劳动者更可能获得高工资 。 那么其他市场是否能准确识别学历的价值呢 ？ 本文

将从借贷市场这一重要方面着手研究 。

借贷市场的实务操作历来重视借款者的学历水平 。 在我国商业银行个人信用评价体

系 中 ，
学历水平是非常重要的

一项指标 ， 以 1 9 9 9 年建设银行制定的我 国首部个人信用评

价办法为例 ，文化水平被列为评价申请人的必要步骤 。 在国外借贷市场中 ，教育水平的重

要性也常被提及 。 在对美国多家借贷企业进行实地调研的过程中 ，我们发现 ，

一家专注学
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生贷款的互联网金融企业 ＳｏＦｉ极具代表性 ，其运营的基本假设即为从好学校毕业的学生

是低风险的 。

然而 ，与业界对学历指标的重视极不相符的是 ，针对学历与借贷的深入探讨少之又

少 。 高学历的借款者风险真的低吗 ？ 投资者青睐高学历借款者吗 ？ 在现有的文献中 ，
回

答这些问题的经验证据非常有限 。 究其原因 ，在传统的银行借贷中 ，数据难以获得 ，可能

Ｘ才该问题进行大样本实证探讨构成了 限制 。 而新兴的 Ｐ 2 Ｐ 平台海量公开的个人借贷数

据 ，提供了包括学历变量在内的丰富的借款者信息 ，为我们研究借贷市场上学历的价值提

供了前所未有的宝贵契机 。

Ｐ 2Ｐ 借贷在国内也被称为人人贷 ，是广受关注的一种互联网金融商业模式 ，是指有剩

余资金的投资人借助网络平台 ， 以不通过银行等传统金融机构的形式 ，把钱借给有资金需

求的贷款申请人 。 由于没有银行等传统金融机构的参与 ，
Ｐ 2Ｐ 借贷通过降低交易成本使

投资人获得了更高的收益 ， 同时也降低了借款人的借款成本 。 Ｐ 2Ｐ 借贷近年来步人了爆

发性增长期 。 从国际经验看 ， 自 2 0 0 5 年以来 ， 以 Ｚ 0ｐａ 、ＰｒｏＳｐｅｒ 、ＬｅｉｉｄｉｎｇＣｌｕｂ 为代表的 Ｐ 2Ｐ

借贷平台在欧美兴起 。 由于欧美国家的居民信用信息获取环境较为完备 ，
Ｐ 2Ｐ 行业得以

迅速发展。 Ｐ 2Ｐ借贷于 2 0 0 7 年左右正式进人中 国 ，
而 2 0 1 0 年之后 ，随着利率市场化 、金

融脱媒以及民间借贷的火爆 ，
Ｐ2 Ｐ 借贷呈现出爆发性发展的态势 ，大量的 Ｐ 2 Ｐ 平台在市场

上涌现 。

本文通过收集我国 Ｐ 2 Ｐ 行业代表性企业人人贷 （
ｒｅｎｒｅｎｄａｉ ．ｃｏｍ

） 的数据 ，研究个人借

贷中教育程度在信用识别方面的作用 ，探究借贷市场能否准确识别学历的价值 。 具体而

言 ，本文将从两个层面研究学历对于个人贷款的影响 ，

一是 ，从借款者违约结果方面 ，
借款

者的教育程度与真实违约率的关系 ，即学历较高的借款人是否更倾向于如约还清贷款 ；
二

是从投资者投资决策方面 ，投资者是否认可借款者的教育程度 ， 即投资者是否更愿意借钱

给学历较髙的借款人 ， 由此可以看出 Ｐ 2Ｐ 市场上的投资者在通过教育程度识别信用风险

的行为是否存在行为偏差 。

实证结果表明 ，

一方面 ，受教育程度较高的借款者的实际违约率显著较低 ，事实上 ，
高

等教育年限深刻影响着借款者的某些行为特征 ，这些行为特征增加了借款者的 自我约束

能力 ｏ 另一方面 ，借贷市场上的投资者并未对受教育程度较髙的借款者表示出明显青睐 ，

个人借贷市场上的投资者通过教育程度识别信用风险的行为存在偏差 。

本文的创新之处在于 ：

一是 ，利用 了新颖的 Ｐ 2 Ｐ平台数据
，
创新地探讨了教育在借贷

市场的作用 。 在 Ｐ 2Ｐ 数据之前 ，个人贷款数据主要存在于银行体系 内部 ， 由于数据可得

性的局限
，
教育在借贷市场作用的研究十分少见 ；

二是 ，研究发现 ，教育在潜移默化中规范

着受教育人的行为 ， 降低了受教育人借款时的违约概率 。 这一发现从新的角度支持了教

育有用性 ，为建立健全征信体系时评估学历价值提供了有益参考 。 三是 ，本文从两个层面

衡量借贷情况 （投资者投资决策与借款者违约结果 ） ，
两相对 比 ， 指出投资者在对借款人

学历作用的认识上存在偏差 ，有助于引导公众通过合理理财实现个人财富的保值增值 。

下文的结构安排如下 ：第二部分回顾了现有相关文献 ；第三部分提出了研究假说 ；
第
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四部分描述了本文所用数据情况 ；第五部分介绍了实证设计和结果 ；第六部分总结 。

二
、文献综述

（

一

） 教育作用的相关文献
．

教育 回报是一个重要的问题 ，它既关系到如何解释
一

些 国家曾出现过的受教育程度

不同的劳动者收人差距加大的现象 ，又涉及到如何决策人力资本投入以便更好地促进经

济增长 。 大量文献探讨教育投入在劳动力市场的回报问题 。 受教育较多的劳动者在劳动

力市场上更可能得到更高的报酬 （
Ａｓｈｅｎｆｅ ｌｔｅｒａｎｄＫｒｕｅｇｅｒ ， 1 9 9 4

；Ｂ ｕｔｃｈｅｒａｎｄＣａｓｅ
， 1 9 9 4

；

Ｃａｒｄ
， 2 0 0 1

；ＨａｒｍｏｎａｎｄＷａｌｋｅｒ
， 1 9 9 5

）
。 此外 ，

也有一些论文探讨教育程度与公民意识

方面的关联 。 例如 ，
Ｍｉｌｌｉｇａｎｅｔ ａ ｌ ．（

2 0 0 4
）探讨了教育程度与政治参与度之间的关系 ，研究

表明受教育程度越高的公民 ，
政治兴趣越浓 ，公投参与率越高 。

由此可见 ，
现有有关教育作用的研究多集中在对劳动力市场的探讨上 ，而研究教育程

度在个人借贷市场作用的文献十分少见 。 借贷市场是劳动力市场之外 ，对于个人 、企业 、

国家都非常重要的另
一市场

，那么 ，教育程度在个人借贷市场上发挥着怎样的作用呢 ？
‘

几位学者通过组织调研 ， 分析调研数据 ，得到了一些有关借贷市场与教育水平的结

论 。 Ｓｈａｒｐｅｅ
ｔａｌ ．（ 2 0 1 2 ） 收集了 2 0 0 8 年的中 国消费金融与投资者教育调研数据 ，研究发

现
，
受教育程度较高的受访者更可能持有信用卡 。

Ｇａｔｈｅｒ
ｇ
ｏｏｄ

（
2 0 1 2

） 分析 了英国消费信

贷市场调研数据 ，指出受教育程度较低的借款者更容易过度负债 。 需要注意的是 ，
此类研

究多基于调研数据 ，无法涉及借款者的实际违约情况及出借方的实际投资决策 ，
阻碍了更

进
一

步深人探讨借贷市场上教育水平的相关课题 。

借贷市场能准确识别学历的价值吗？ 具体而言 ，高学历借款人的违约率是否更低？

高学历借款人是否更容易融资成功 ？ 现有文献并未给 出解答。 究其原因 ，传统银行借贷

中 ，借款人信息较难为研究者所得 ， 限制该课题的实证研究 。 然而
，
Ｐ 2 Ｐ 个人借贷市场的

出现 ，提供给研究者海量公开数据 ，其中包含了大量借款人信息 。 为研究借贷市场上教育

的价值提供了前所未有的契机 。

（
二

）
Ｐ 2Ｐ 领域的相关文献

Ｐ 2Ｐ 网络借贷行业在全球范围内方兴未艾 ，与之对应的对 Ｐ 2 Ｐ 行业的学术研究也处

在探索的阶段 。 风险识别问题无疑是 Ｐ 2Ｐ 领域研究的核心要点之
一

。 各国学者尝试从

多个角度探究 Ｐ 2 Ｐ 平台上能够识别借款人风险的 因子 。

一些文献研究 了基础 的人 口特征在信用识别 中 的作用 。
ＢａｒａｓｉｎｓｋａａｎｄＳｃｈａｆｅｒ

（ 2 0 1 0
）研究了贷款申请人的性别对在德国 Ｐ 2 Ｐ 平台 Ｓｍａｖａ 上融资成功率的影响 ，其研究

结果不支持个人借贷市场上存在性别歧视的说法 。 Ｈｅｒｚｅｎｓｔｅ ｉｎｅ ｔａｌ ． （ 2 0 0 8 ） 利用美国

Ｐ 2 Ｐ平台 Ｐｒｏｓｐｅｒ 的数据 ，探讨了
Ｐ 2Ｐ 平台上性别 、种族和婚姻状况对融资结果的影响 。

ＰｏｐｅａｎｄＳｙ
ｄ ｉｗ＞ｒ （ 2 0 1 1 ）研究了种族对融资成功率及利率水平的影响 ，

结果表明借贷市场

存在对非裔违约率的系统性低估 。
Ｄｕａｒｔｅ ｅ ｔ ａｌ ． （

2 0 1 2
）在 Ｐ2 Ｐ 平台上发现长相更可信的
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人更容易融资成功 ，进一步地 ，这些人也确实信用分数较高 ，违约率较低 。

另一些文献探讨了借款者在 Ｐ 2 Ｐ 网站上所表现出 的特有表征在信用识别 中的作用 。

ＬｉｎａｎｄＶｉｓｗａｎａｔｈａｎ
（

2 0 1 3 ）发现网上金融投资领域存在本地偏好现象 （
ＨｏｍｅＢｉａｓ

） 。 Ｉｙｅｒ

ｅｔａｌ ．（ 2 0 0 9 ）发现 Ｐ 2 Ｐ市场有信用艱别的能力 ，在给定的信用级别 内 ，投资者有能力推断

出 同一信用级别 内信用差别 （ 由信用分数捕捉的 ） 的三分之
一

。
Ｍ ｉｃｈｅ ｌｓ

（
2 0 1 2

）验证了 自

愿的 、不被验证的信息披露降低了借款成本 。 Ｈｍｅｎｓｔｅ ｉｎｅ ｔａｌ．（ 2 0 1 1
）探讨了Ｐ 2 Ｐ平台上

借款者描述语言的作用 。 Ｌａｒｒｉｍｏｒｅｅ ｔａ ｌ
．（ 2 0 1 1 ）进

一步检验语言运用和 Ｐ 2 Ｐ 平台上借款

成功的关系 。 ＢｅｒｇｅｒａｎｄＧｌｅｉＳｎｅｒ （
2 0 0 9 ）认为 Ｐ 2 Ｐ 平台上的群主可 以通过减少信息不对

称 ，
显著提高借款者的信用质量 ，尤其是对信用不佳的借款者而言 ，群主 的金融 中介作用

更为明显 。 Ｌｉｎ ｅｔ ａ ｌ．（
2 0 1 3 ）着重衡量 Ｐ2 Ｐ平台 中好友的作用 。 结果显示 ，更强更确实的

朋友联系会带来融资成功率的提髙 ，违约率的降低 ，利率的降低 。 Ｅｖｅｒｅｔｔ （ 2 0 0 8 ）从组群角

度出发 ，检验了网上借贷的违约风险 。 当组群成员在真实生活中有联系的时候 ，加入组群

会显著降低违约风险 。
Ｌ ｉｕ ｅ ｔ ａ ｌ ．（ 2 0 1 3 ）利用我国拍拍贷的数据 ，验证了不 同类别朋友的

作用 。 李悦雷等 （
2 0 1 3

）利用拍拍贷的数据 ，分析了订单借款额完成率 、订单投标人数 、满

标订单成交利率的影响因素和投资者羊群行为的特征 。

现有文献为我们研究 Ｐ 2 Ｐ 平台的风险识别问题提供了有益的借鉴 ，然而也存在
一些

改进空间 ，主要体现在 ：

一是 ， 现有研究对象多 以 国外平台为基础 ， 以我国 Ｐ 2 Ｐ 平台 为研

究对象的揭示我国独有特征的文章较为少见 ；

二是 ，并未就教育程度对识别借款人风险的

作用问题给出研究结论 。 而教育问题在我国尤其受到重视 ， 于是教育程度在借贷市场上

的作用问题在我国有着更为重要的研究价值 。

三 、假说提 出

我们关心的第一个问题是髙学历借款人的信用风险情况 。 据此 ， 我们提出两个相对

的假说 ：

假说 1 ：在控制其他因素后 ，
Ｐ 2 Ｐ 平台上的高学历借款人信用风险较低 ，违约率较低 。

假说 1 背后的逻辑是 ，高等教育不仅教授了 知识 ，
使得髙学历人群收入较高 ，更重要

的是 ，高等教育潜移默化中培养了学生的 自律精神和信用操守 。 因此 ，在控制 了其他变量

（包括收人变量 ）后 ，髙学历本身仍表征了这类人群的较为守信的行为特征 。 而这
一

假说

是可被验证的 ：如果假说 1 发挥着主要作用 ，则在控制 了其他变量后 ，高学历借款人应表

现出较低的违约率。

假说 2
 ：在控制其他因素后 ，

Ｐ 2 Ｐ 平台上的高学历借款人信用风险较髙 ，违约率较高 。

假说 2 与假说 1 是竞争性的对立关系 。 假说 2 背后的逻辑是 ，
Ｐ2 Ｐ 市场的融资成本

相对较高 ，

一般而言 ，高学历的借款者资质较好 ，拥有更优融资渠道的可能性更大 ，在这样

的假设下 ，
仍旧选择 Ｐ2Ｐ 平台的高学历借款人更可能是不得已而为之 ，

因此
，

Ｐ 2Ｐ 平台 中

的髙学历借款人面临的道德风险可能更大 ，甚至有可能比 Ｐ 2Ｐ 平台 中学历较低的借款人
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更易违约 。 所幸这
一

假说是可被验证的 ：如果假说 2 发挥着主要作用 ，则在控制了其他变

量后
，高学历借款人应表现出较高的违约率 。

我们关心的第二个问题是投资者是否对髙学历借款人的信用风险进行了合理预判 。

据此 ，我们提出了两个相对的假说 ：

假说 3  ：
Ｐ 2 Ｐ平台上的投资者通过学历判断借款人信用风险吟行为不存在偏差 。

假说 4
：

Ｐ 2 Ｐ平台上的投资者通过学历判断借款人信用风险的行为存在偏差 。

假说 3 与假说 4 存在竞争性的对立关系 。 两者可通过实证研究加以验证 。 如果在控

制其他因 素后 ，
髙学历借款人信用风险较高且投资者并未亲睐髙学历借款人 ，或者 ，高学

历借款人信用风险较低且投资者亲睐高学历借款人 ， 则假说 3 得到支持 。 如果在控制其

他因素后 ，高学历借款人信用风险较高但投资者亲睐高学历借款人 ，或者 ，高学历借款人

信用风险较低但投资者并未亲睐高学历借款人 ，
则假说 4 得到支持 。

四 、数据描述

本文搜集了人人贷 网站 （
ＷＷＷ ．ｒｅｎｒｅｎｄａｉ ．ｃｏｍ

） 的借贷数据 。 人人贷是我国 Ｐ 2 Ｐ 行业

的典型代表之一 ，
于 2 0 1 0 年 5 月成立 ，

2 0 1 0 年 1 0 月正式上线 ，累计为 3 0 余省份的几十万

客户提供网上借贷服务 ，近年来发展迅速 。 为避免网站成立初期测试性数据的干扰 ，本文

选取的样本时间为 2 0 1 1 年 1 月 1 日 至 2 0 1 3 年 月 1 8 日 。 由于人人贷所设立的实地认

证标 、机构担保标等类别与 Ｐ 2Ｐ 的典型形式信用认证标在担保方式 、信息核实方式上有

明显不 同 ，所以本文仅将信用认证标作为研究主体 。 最终本文的样本中包含 7 4 8 3 1 个投

标记录 ，其中 6 7 2 8 7 个投标借款失败 ，在成功借款的投标中 ，
4 5 5 个借款最终违约 （

4 5 5＝

1 0 4 ＋ 3 5 1
） ，具体情况如下表 1 所示 。

（

一

）被解释变量

独特的数据样本可供我们从两个层面探讨借款的结果 ：是否如约还清与是否成功借

款 。 是否如约还清反映的是借款人的最终行为结果 ，是借款人信用风险的真实揭露 ；是否

成功借款反映的是投资者对于借款人该笔借款的认可程度 ，是投资者观点 的集 中体现 。

将借款结果分为两个层面探讨的好处之
一

是可以将两个层面的研究结果相互对比 ，进而

得到投资者认知与借款人真实风险的差别 。 与前文提出 的假说相对应 ，是否如约还清是

假说 1 与假说 2 的验证中的核心变量 ，而是否成功借款是假说 3 与假说 4 的验证中的重

要变量 。

构造的哑变量如约还清 ，衡量成功融资且巳到期的借款是否如约还清 。 若 目前人人

贷显示的借款状态为 巳还清 ，则哑变量如约还清取值为 1
，若借款状态为逾期或 已由人人

贷垫付 ，则该哑变量取值为 0 。 如表中所示
，
发标借款成功率为 1 0 ． 0 7％

 ，最终如约还清率

为 
9 2 ．

 7 9 ％ 。

构造的哑变量成功借款 ，衡量发标是否融资成功 。 若 目前人人贷显示的借款状态为

借款失败 ，则哑变量成功借款取值为 0
，若 目前人人贷显示的借款状态为还付中 、 已还清 、
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逾期 、或已 由人人贷垫付 （ 对于
一

些逾期时间过久的借款 ，人人贷可能会进行垫付 ） ，则哑

变量成功借款取值为 Ｕ

表 1 描述性统计 ： 借款状态

变 量


频数百分比哑变量如约还清哑变量成功借款

借款失败 6 7
，

2 9 7 8 9 ． 9 3 ． 0

还付中 1
，
2 2 0 1 ． 6 3． 1

已还清 5
，

8 5 9 7 ． 8 3 1 1

逾期1 0 4 0
．

1 4 01

已 由人人贷垫付


3 5 1



0 4 7


0


1



（二 ） 关键变量

学历相关变量是本文的关键变量 。 表 2 针对借款人的学历进行了统计 ， 在申请借款

的样本中 ，拥有本科学历的借款人占比 1 7 ． 3 2 ％
，拥有研究生及以上学历的借款人 占比

1
． 3 ％ 。 根据 2 0 1 0 年我国第六次人口普查数据 ，我国 （港澳台之外 ）

＇

具有大专及以上学历

的人口 占总人口 的 8 ． 9 3 ％ 。 因此 ，
参与 Ｐ 2Ｐ 网络平台 的借款人学历普遍高于社会平均水

平 。 在借款成功的样本中 ，
拥有本科学历的借款人占 比 2 4 ． 1 1 ％

；在如约还清的样本中 ，

拥有本科学历的借款人占比 2 4 ． 8 4％
。

表 2 描述性统计 ：借款人学历

申请借款样本借款成功样本如约还清样本

借款人学历频数百分比频数百分比频数百分比

高中或以下 3 2
，

5 6 9 4 5 ． 0 7 2
，
2 3 5 3 5 ． 9 0 1

，
6 0 83 4 ． 5 6

大专 2 6
，
2 3 4 3 6 ． 12

，
3 3 2 3 7 ． 4 6 1

，
7 6 3 3 7 ． 8 9

． 本科 1 2
，

5 1 5 1 7 ． 3 2 1
，
5 0 1 2 4 ． 1 1 1

，
1 5 6 2 4 ． 8 4

研究生及以上 9 4 0 1 ． 3 1 5 8 2 ． 5 4 1 2 6 2 ． 7 1

本文以哑变量本科生及以上作为基准变量 ，并使用其他学历相关变量作稳健性检验 ’

这些变量的构造规则如下 。 构造的哑变量本科及以上 ，衡量借款人是否拥有本科及以上

学历 ，若借款人学历为本科或研究生及以上 ，
则该变量取值为 1

，否则取值为 0 。 构造的哑

变量研究生及以上 ，
衡量借款人是否拥有拼究生及以上学历 ，若借款人学历为研究生及以

上
，则该变量取值为 1

，否则取值为 0 。 构造的哑变量大专及以上 ，衡量借款人是否拥有大

专及以上学历 ，若借款人学历为大专及以上 ，则该变量取值为 1
，否则取值为 0 。 构造的分

类变量学历等级 ，将 1
－

4 的数值赋予髙中或 以下 、大专 、本科 、研究生及以上四类学历等

级 ，该变量取值越大 ，则学历程度越高 。
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（三 ）控制变量

控制变量主要包括借款特征和借款人特征两类 。 借款特征包括借款金额 、借款期限 、

借款利率等 ；借款人特征包括借款人年龄 、性别 、婚姻状况 、收人情况 、认证情况等 。 从表

3 中可以看 出 ，
在 申请借款的样本中 ，借款金额的均值为 5 ．1 8 万元 ，借款期限的均值为

1 0 ． 9 1 个月 ，借款利率均值为年化 1 5 ． 7 8％ 。 借款人年龄均值为 2， 5 7 岁 ，女性占 比 1 4 ％，

巳婚人士占 比 4 8％ 。 相比之下 ，借款成功样本和如约还清样本中 的借款者借款金额较

小 、期限较短 、利率较低 、年龄较大 、已婚者较多 。

人人贷网站设置了 7 个区间供借款人描述 自 己 的收人情况 。 在 申请借款的借款人

中
，
0 ．

 7 3％ 的借款人月 收人不高于 1 0 0 0 元 ，

7
． 2 3 ％ 的借款人月 收人处在 1 0 0 1

－ 2 0 0 0 元之

间 ，
4 5 ． 1 ％的借款人月 收入处于 2 0 0 1 

－

 5 0 0 0 元之间 ，
2 4 ． 8 9 ％ 的借款人月收入处于 5 0 0 1 

－

1 0 0 0 0 元之间 ，
1 0 ． 3 7 ％ 的借款人月 收入处于 1 0 0 0 1 

－

 2 0 0 0 0 元之间 ，
6 ．  4 2％ 的借款人月 收

入处于 2 0 0 0 1
－ 5 0 0 0 0 元之间 ，

5 ． 2 5 ％ 的借款人月 收人髙于 5 0 0 0 0 元 。 构建取值 1 
－

 7 的

分类变量收人等级 ，
收入越髙 ，

取值越大 ，用以通过分级的方式刻画借款者月 收人的差异 。

借款人需要向网站提供相应的信用认证材料 。 认证分为很多种类 ，在本文的样本期

内 ，借款人可 自愿选择进行更多认证。 选择认证的种数 ，某种程度上反映了借款人信用披

露以及披露意愿的情况 。 具体而言 ，认证的种类覆盖居住地证明 、信用报告 、购车认证 、购

房认证 、结婚认证、手机认证 、视频认证 、微博认证、工作证认证 、收人认证等各个方面 。 对

于某项认证 ，若通过认证 ，则该项认证哑变量取值为 1
，若未通过认证或未认证 ，则该项认

证哑变量取值为 0 。 构建分类变量已通过人人贷认证种数 ，令其取值为各项认证哑变量

加总之和 。 在下文的基准回归中 ，我们选取了借款人巳通过人人贷认证的种数作为控制

变量 ，在稳健性检验中 ， 我们尝试了用各项认证哑变量取代认证种数 ，来表征认证方面的

特征 ，所得的主要结论
一致。

表 3 描述性统计 ：借款基本特征和借款人基本特征

：申请借款样本借款成功样本如约还清样本



变 量


均值标准差均值标准差均值标准差

借款金额 （ 万 ） 5 7 1 8 1 2 ． 3 21 7 ． 5 7 4  8 0 1 9 ． 5 5

借款期限 （ 月 ） 1 0 ． 9 1 7 ．
6 8 7 ．

5 7 5
． 1 3 6 ． 5 7 4 ． 3 9

借款利率 （ ％ ） 1 5 ． 7 8 4 ． 1 41 3 ， 8 9 3 ． 2 1 1 3 ． 7 8 3 ． 3 6

借款人年龄 2 9 ． 5 7 6 ． 9 4 3 5 ． 9 8 7 ． 7 3 3 6 ． 0 5 7 ． 6 9

性别 （
现变量 ：女性 ） 0 ． 1 4 0 ． 3 5 0 ． 1 4 0 ． 3 5 0 ． 1 4 0 ． 3 5

婚姻状况 （哑变量 ： 巳婚 ） 0 ． 4 8 0
．

5 0 0 ． 7 7 0 ． 4 2 0 ． 7 6 0 ． 4 2

五 、实证结果
、

本文的实证部分主要回答两个问题。 首先 ，我们探究如约还款与教育程度的关系 ，
ＳＰ

高教育程度的借款人是否信用风险较低 ，拥有更高的如约还款率 。 据此可以判断出假说
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1 与假说 2 哪个发挥着更主要的解释作用 。 其次
，
我们探究成功借款与教育程度的关系 ，

即高教育程度的借款人是否会受到投资人的青睐 ，拥有更高的借款成功率 ， 由此可以看出

Ｐ 2Ｐ 平台上的投资人是否在通过教育程度判断借款人信用风险方面 ，是否具有行为偏差 。

据此可以判断出假说 3 与假说 4 的真伪情况 。

在回归过程中 ，
需要控制借款情况和借款人情况的相关变量 。 其中 ，借款情况包括借

款额度 、借款期限 、借款利率 、借款利率的平方
；借款人情况包括性别 、年龄 、是否 已婚 、工

资水平 、已通过人人贷认证种数 。 上述 Ｐｒｏｂｉ ｔ 回归模型可用如下公式表示 ：

Ｐｒ （如约还款 Ｉ 教育程度 ，借款情况 ’借款人情况 ）
＝ ①

（教育程度 ，借款情况 ，借款人情

况 ） ；

Ｐｒ （成功借款 Ｉ 教育程度 ，借款情况 ，借款人情况 ）
＝ 0

（教育程度 ，借款情况 ，借款人情

况 ） ；

（

一

） 基准回归

本文的基准回归部分使用 Ｐｒｏｂｉｔ 模型 ，采用哑变量本科及以上 （详细介绍见数据描述

部分的相关变量定义 ） 作为借款人教育程度的衡量指标 。 表 4 中第
一

列和第二列汇报了

如期还款与教育程度的回归结果 ，表 4 中第三列和第 四列汇报了成功借款与教育程度的

回归结果 。

表 4 中第一列和第二列被解释变量为哑变量如约还款 。 第
一

列未加人控制变量 ，
哑

变量本科及以上前系数的点估计为 0 ． 3 2 2
，
在 1 ％ 的水平下显著 ，

这意味着
，
在未控制其他

变量的情况下 ，接受过大学教育的借款人更倾向于如约还款 ，信用凤险较低 。 第二列加人

了借款情况和借款人情况的控制变量 ，碰变量本科及以上前系数的点估计为 0 ． 2 6 5
， 在

1 ％ 的水平下显著 ，这意味着 ， 即使控制了其他变量 ，教育程度较髙本身会对借款人的信用

风险产生影响 ，使其违约率降低 ，如约还款率上升 ， 即支持假说 1
，不支持假说 2 。

表 4 中第三列和第四列的被解释变量为哑变量成功借款 ，第三列 为不加控制变量的

回归结果 ，第四列为加人控制变量后的 回归结果 。 第三列中 哑变量本科及以上前系数的

点估计为 0 ． 2 6 2
，
在 1 ％ 的水平下显著 ，

这意味着
，
在不控制其他变量的前提下 ，看似高教

育程度的借款者更容易得到融资 。 然而 ，第 四列中哑变量本科及以上前系数的点估计为
－

0 ． 0 0 4 0 6
，统计上不显著异于 0

，这意味着 ，在控制了借款情况和借款人情况等变量后 ，

教育程度较髙本身并未使投资者对该借款人青睐有加 。

从各个控制变量前系数的情况看 ，借款额度越高 ，借款期限越长 ，越不容易借款成功 。

一定程度上借款利率越髙 ，
越容易借款成功 ，

但是借款利率太高 ，可能意味着较高的信用

风险 ，反而不容易借款成功 。 因此 ，借款成功率与借款利率大小成倒 ｕ 型关系 。 女性借

款人更容易成功融资 ，
年龄稍长的借款人更容易顺利借款 。 借款人工资水平较高 、通过的

人人贷信用认证种类越多 ，成功借款的概率较大 。
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表 4 基准 回归 ：教育程度 、如约还清与成功借款 （
Ｐｒｏｂ

ｉｔ 回归 ）

被解释变量哑变量 ：如约还清哑变量 ：成功借款

0 ）（
2 ）（

3
）（

4 ）

哑变量 ：本科及以上 0 ． 3 2 2

…

 0 ． 2 6 5

…

 0 ． 2 6 2 

＂ ＊－ 0 ． 0 0 4 0 6

（
0 ． 0 6 4 1

）（
0 ． 0 8 2 4

）（
0 ． 0 1 5 8

）（
0 ． 0 2 8 1

）

借款情况 ＞

借款额度 0 ． 0 0 4 7 4－

 0 ． 0 0 4 9 5 

？？ ？

（ 0 ． 0 0 3 8 7 ）（ 0 ． 0 0 0 6 3 4 ）

借款期限 （ 月 ）－

0 ． 0 7 1 9

…
－ 0 ． 0 3 8 7

…

（
0 ． 0 0 8 0 5

） （
0 ．  0 0 2 1 6

）

借款利率－ 0 ． 0 8 8 3 0 ． 1 2 7
＊ ＊＊

（ 0 ． 0 8 8 9 ）（ 0 ． 0 2 3 2 ）

借款利率平方 0 ． 0 0 0 7 4 5－

 0 ． 0 0 6 8 8 

＊ ＊
＊

（ 0 ． 0 0 2 7 1
）（

0 ． 0 0 0 7 5 8
）

借款人情况

性别 （ 哑变量 ：女性 ＝ 1
） 0 ． 0 7 6 2 0 ． 0 7 6 0 

“

（
0 ． 0 9 7 4 ）（ 0 ． 0 3 4 5 ）

年龄 0 ． 0 0 2 5 3
？

 0 ． 0 3 3 2 

＊
＊ ＊

（
0 ． 0 0 4 7 8

）（
0 ． 0 0 1 7 2

）

已婚 （ 哑变量 ： 巳婚 ＝ 1
） 0 ． 3 3 1

…

 0 ． 0 4 6 7

（
0 ． 0 8 5 1

）（ 0 ． 0 2 9 4 ）

工资水平－ 0 ． 0 6 2 7 

？ ？

 0 ． 2 4 1 

＊ ＊ ＊

（ 0 ． 0 2 6 2 ） （ 0 ．
0 0 9 1 0 ）

已通过人人贷验证种数 0 ． 0 5 1 6 

＊＂

 0 ． 4 2 3

（
0 ． 0 1 7 5 ） （ 0 ． 0 0 5 4 3 ）

常数项是 是是 是

观测数 5 0 6 9 3 1 2 6 7 2 2 5 8 5 8 7 8 8

ＰｓｅｕｄｏＲ
－

ｓｑｕａｒｅ


0 ． 0 0 9


0
．

1 1 0 0 ． 0 0 6


0 ．  5 6 4
￣

注 ：

？

、

？ ？

、

…

分别代表在 1 0 ％
、
5 ％

、
1 ％的水平下显著 。 括号内数字为标准误差 。

联系表 4 中针对教育程度的回归结果 ，可以看出 ，＃款人的高学現本身并未受到 Ｐ 2Ｐ

平台上投资者的亲睐 ，这些拥有髙学历的借款人事实上如约还款概率更高 ，信用风险较

小 。 这意味着 ，
Ｐ 2 Ｐ 平台上的投资者在通过教育程度判断借款人信用风险方面存在行为

偏差 ， 即支持假说 4
，不支持假说 3 。

（
二

）稳健性检验

表 5 采用分类变量学历级别作为教育程度的指标 ，进行稳健性检验 。 结果显示 ，在控

制了其他变量后 ，学历较髙的借款人的如约还清率较高 ，信用风险较低 。 第三列 中未加人

控制变量 ，分类变量学历级别前系数的点估计为 0 ． 1 5 8
，在 1 ％ 的水平下显著 ；第四列 中加

人了借款情况和借款人情况的控制变量 ，
分类变量学历级别前的系数为

－

0 ．  0 0 9 6 2
，
统计

上不显著异于 0 。 这意味着 ，在控制其他变量后 ，更高学历本身并未受到 Ｐ2 Ｐ平台上投资

者的垂青 。 从而验证了基准回归中 ，
Ｐ 2Ｐ 平 台上投资者在通过教育程度判断借款人信用

风险方面存在行为偏差 。 与基准回归的结果一致 ，支持假说 1 与假说 4 。
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表 5 稳健性检验 ：
分类变最学历级别

被解释变量輕变量 ：如约还清画变量 ：成功借款



（
1 ）


（
2
）


（ 3
］（

4
）

分类变量 ：学历级别 0 ． 2 1 0
…

 0 ． 1 4 8

…

 0 ． 1 5 8

…－ 0 ． 0 0 9 6 2

（
0

．
0 3 2 5

） （
0 ． 0 4 2 3

）（
0 ． 0 0 8 2 3

）（
0 ． 0 1 4 8 ）

借款情况

借款额度 0 ． 0 0 4 4 3－

 0 ． 0 0 4 9 4 

？”

（ 0 ． 0 ） 3 7 8
）（ 0 ． 0 0 0 6 3 4 ）

借款期限 （月 ）－ 0 ． 0 7 1 6

＂
＊－ 0 ． 0 3 8 7

…

（
0 ． 0 0 8 0 4

）（
0 ． 0 0 2 1 6 ）

借款利率－ 0 ． 0 7 6 5 0 ． 1 2 7
＊＂

（ 0 ． 0 8 9 3 ） （ 0 ． 0 2 3 2 ）

借款利率平方 0 ． 0 0 0 3 4 3－

 0 ． 0 0 6 8 7 

＊ ？ ＊

（ 0 ． 0 0 2 7 2 ）（ 0 ． 0 0 0 7 5 7 ）

借款人情况

性别 （
哑变量 ：女性 ＝ 1 ） 0 ． 0 7 2 7 0 ． 0 7 6 3

＊ ＊

（
0 ． 0 9 7 5

）（
0 ． 0 3 4 5 ）

年龄 0 ． 0 0 3 3 0 0 ． 0 3 3 1 

＂
？

（ 0 ． 0 0 4 7 9
）（ 0 ． 0 0 1 7 2 ）

已婚 （ 哑变量 ： 已婚 ＝ 1
） 0 ． 3 4 3

…

 0 ． 0 4 5 5

（ 0 ． 0 8 5 6 ） （ 0 ． 0 2 9 5 ）

工资水平－

0 ． 0 5 8 8
＊ ＊

 0 ． 2 4 0
…

（ 0 ． 0 2 6 2
） （ 0 ． 0 0 9 1 1

）

已通过人人贷验证种数 0 ． 0 4 9 1

…

 0 ． 4 2 3

…

（
0

．
0 1 7 5 ） （

0
．

0 0 5 4 5
）

常数项是是

．

是 是

观测数 5 0 6 9 3 1 2 6 7 2 2 5 8 5 8 7 8 8



ＰｓｅｕｄｏＲ
－

ｓ
ｑｕａｒｅ


0 ． 0 1 5


0 ． Ｉ ｌ ｌ



0 ． 0 0 9


0 ．
 5 6 4


￣￣

注 ：

？

、

＊

％
■

分别代表在 1 0％
、

5％
、

1 ％ 的水平下显著 。 括号内数宇为标准误差。

表 6 采用哑变量研究生及以上作为教育程度的指标
，
进行稳健性检验。 第一列第二

列的被解释变量为哑变量如约还清 ，第三列第四列的被解释变量为哑变量成功借款 。 第

一列中未加人控制变量
，
哑变量研究生及以上前系数的点估计为 0 ．

 6 0 9
，在 5 ％ 的水平下

显著 ；第二列 中加人了控制变量 ，
哑变量研究生及以上前系数的点估计为 0 ． 5 4 3

，
在 1 0 ％

的水平下显著 。 这意味着 ；
在控制了其他变量后 ，学历较高的借款人的如约还清率较髙 ，

信用风险较低 ，支持假说 1 。 第三列中未加人控制变量 ，
哑变量研究生及以上前系数的点估

计为 0 ． 4 1 0
，在 1 ％的水平下显著 ；

第四列中加入了借款情况和借款人情况的控制变量 ，哑变

量研究生及以上前的系数为 0 ． 0 0 7 4 0
，统计上不显著异于 0 。 这意味着 ，在控制其他变量后 ，

更高学历本身并未受到 Ｐ 2Ｐ平台上投资者的垂青 。 从而进
一

步验证了基准回归中 Ｐ 2Ｐ 平

台上投资者在通过教育程度判断借款人信用风险方面存在行为偏差的结论 ，支持假说 4 。

表 7 采用哑变量大专及以上作为教育程度的指标 ，进行稳健性检验 。 哑变量大专及

以上前系数的表现与基准回归中结论
一致

，
支持假说 1 和假说 4 。 有趣的是

，

比较表 7 中
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第二列哑变量大专及以上前系数 0 ． 1 6 3
，和表 4 第二列哑变量本科及以上前系数 0 ． 2 6 5

，
以及

表 6 中第二列哑变量研究生及以上前系数 0 ． 5 4 3
，可以发现 ，借款人接受的髙等教育年限越

长 ，如约还清概率越高 。 这意味着 ，髙等教育年限 ，除带给借款者收人等方面的不同之外 ，也

深刻影响着借款者的某些行为特征 ，这些行为特征增加借款者的 自我约束能力 ，使接受了更

多高等教育的借款者的如约还款概率更高 ，这为假说 1 提供了进一
．

步的支持证据 。

表 6 稳键性检验 ：
哑变＿研究生及以上

被解释变量现变量 ：如约还清輕变量 ：成功借款



0 ）


（ 2 ）


（ 3
）


（
4

）

哑变量 ：研究生及以上 0 ． 6 0 9 

＂

 0 ． 5 4 3 

＊

 0 ． 4 1 0
＊＂

 0 ． 0 0 7 4 0

（
0 ． 2 4 3

）（
0 ． 3 0 1

）（
0 ． 0 4 9 0

）（ 0 ． 0 8 1 6
）

借款情况

借款额度 0 ． 0 0 4 9 3－

 0 ． 0 0 4 9 5

＊＂

（
0 ． 0 0 3 8 8

）（
0 ． 0 0 0 6 3 4 ）

借款期限 （ 月 ）－

0 ． 0 7 0 5
…－ 0 ． 0 3 8 6

…

（ 0 ． 0 0 7 9 8 ）（
0 ． 0 0 2 1 6

）

借款利率－ 0 ． 1 0 5 0 ． 1 2 7
＊＂

（
0 ． 0 8 8 2

）（
0 ． 0 2 3 2

）

借款利率平方 0 ． 0 0 1 1 7－ 0 ． 0 0 6 8 8 

＊＂

（
0 ． 0 0 2 6 9 ）（

0 ． 0 0 0 7 5 8
）

借款人情况

性别 （ 哑变量 ： 女性 ＝
1 ） 0 ． 0 9 2 7 0 ． 0 7 6 0

＂

（
0 ． 0 9 7 1

）（
0 ． 0 3 4 5

）

年龄 0 ． 0 0 2 0 5 0 ． 0 3 3 2 

…

（
0 ． 0 0 4 7 7

） （
0 ． 0 0 1 7 2 ）

已婚 （哑变量 ： 已婚 ＝ 1 ） 0 ．  3 0 5 

＊＊ ＊

 0 ． 0 4 7 0

（
0

． 0 8 4 4 ）（ 0 ． 0 2 9 4 ）

工资水平－

0 ． 0 7 0 4
＊＂

 0 ． 2 4 1

＂＊

（
0 ． 0 2 5 9

）（
0 ． 0 0 9 0 9

）

巳通过人人贷验证种数 0 ． 0 5 6 4 

一

 0 ． 4 2 3

＊＂

（
0 ． 0 1 7 4

） （
0 ． 0 0 5 3 9

）

常数项是 是是 是

观测数 5 0 6 9 3 1 2 6 7 2 2 5 8 5 8 7 8 8

ＰｓｅｕｄｏＲ
－

ｓｑ
ｕａｒｅ 0 ． 0 0 3 0 ． 1 0 6 0 ． 0 0 2 0 ． 5 6 4

￣

注 ： ＼

“

、

？＂

分别代表在 1 0 ％
、
5 ％

Ｊ ％的水平下显著 。 括号内的数字为标准误差 。
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表 7 稳鴒性检脸 ： 哑变量大专及以上

被解释变量现变量 ： 如约还清Ｉ？变量 ：成功借款



（ 1 ）（ 2 ）


（ 3 ）


（ 4 ）

哑变量 ：大专及以上 0
．
 2 8 2 0 ． 1 6 3 

？ ‘

 0
． 1 9 8 

…－

0 ． 0 2 5 9

（
0 ． 0 5 1 9

）（
0 ． 0 6 9 2

）（
0 ． 0 1 3 7

）（
0 ． 0 2 5 5

）

借款情况

借款额度 0 ． 0 0 4 6 5－

 0 ． 0 0 5 4 3
＊＂

（ 0 ． 0 0 3 8 7
）（

0 ． 0 0 0 6 5 9
）

借款期限 （月 ）－

0 ． 0 7 1 3
＊ ＊ ＊－

0 ． 0 3 9 3 

＂ ＊

（
0 ． 0 0 8 1 0

）（
0 ． 0 0 2 1 9

）

借款利率－ 0
．
＿ 0 ． 1 3 1

…

（ 0 ． 0 8 9 5 ）（ 0 ． 0 2 3 5 ）

借款利率平方 0
． 0 0 0 0 3 6 8－

 0 ． 0 0 7 0 7
＊＂

（ 0 ． 0 0 2 7 3 ）（ 0 ． 0 0 0 7 7 0 ）

借款人情况

性别 （哑变量 ：女性 ＝
1 ） 0 ． 0 9 5 2 0 ． 0 7 8 4 

”

（ 0 ． 0 9 8 5 ）（ 0 ． 0 3 5 1
）

年龄 0 ． 0 0 2 6 3 0
．

0 3 3 3
＊＂

（ 0 ． 0 0 4 8 1
）（

0 ． 0 0 1 7 4 ）

已婚 （■变量 ：已婚 ＝ 1
） 0

． 3 4 7

＂＊

 0 ． 0 4 6 0

（ 0 ． 0 8 6 0
）（

0 ． 0 3 0 0
）

工资水平－

0 ． 0 6 4 6 

？ ＊

 0 ． 2 4 5 

＂＊

（ 0 ． 0 2 6 3 ）（ 0 ． 0 0 9 2 6
）

已通过人人贷验证种数 0
． 0 4 9 9

…

 0 ． 4 2 5

…

（
0 ． 0 1 7 6

）（
0

．
0 0 5 5 4 ）

常数项是 是是 是

观测数 4 9 4 0 3 0 5 7 7 1 3 1 8 5 8 0 3 1

ＰｓｅｕｄｏＲ

—

ｓｑｕａｒｅ


0 ．  0 1 0


0 ． 1 0 7


0 ．
 0 0 5


0 ． 5 6 8
￣

备注 ：

？

、

“

、

…

分别代表在 1 0 ％
、

5 ％
、

1 ％ 的水平下显著 。 括号 内的数字为标准误差 。

在加人借款人所在省份 、借款人所处行业 、借款用途等固定效应后 ，
结果显示 ，基准 回

归中 的结论依旧稳健 。 限于篇幅 ，此处未列示相关稳健性结果 。

六 、总 结

教育是关于个人发展与国家布局的重要问题。 以往关于教育价值的研究多集中在劳

动力市场上 。 借贷市场中 ，尽管国 内外各大市场参与主体纷纷对学历指标格外重视 ，但是

对于学历与借贷背后的深层关系的探讨却极为缺乏 。 究其原因 ，传统的银行借贷数据较

难获得 ，可能限制了借贷市场上教育价值问题的深入探讨 。 然而 ，
Ｐ 2Ｐ 个人借贷市场的出

现
，带来了海量公开的借款者数据 ，提供了前所未有的研究契机。

本文利用独特的 Ｐ 2Ｐ 借贷数据 ，创新地探讨了个人借贷市场上教育的作用问题 。 具

体而言 ，本文主要从两个层面进行了探讨 ，

一是
，
从借款者违约结果方面 ，探究借款者的教
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育程度与真实违约率的关系 ， 即教育程度较高的借款者是否本应受到青睐 ；
二是 ，从投资

者投资决策方面 ，探究 Ｐ2 Ｐ市场上的投资者是否认可借款者的教育程度 ， 即投资者是否

认为教育程度较高的借款者的信用风险较低 ， 由此可以看出 Ｐ 2Ｐ 市场上的投资者在通过

教育程度识别信用风险方面是否存在行为偏差 。

实证结果表明 ，

一方面 ，受教育程度较高的借款者的实际违约率较低 ，事实上 ，高等教

育年限深刻影响着借款者的某些行为特征 ，这些行为特征有助手增强借款者的 自我约束

能力
；
另一方面 ，借贷市场上的投资者并未对受教育程度较高的借款者表示出青睐 ，

由此

看出个人借贷市场上的投资者通过教育程度识别信用风险的行为可能存在明显偏差 。

从本文的研究结论出发可作如下政策引 申 。 其一
，教育除 了可以使受教育人在劳动

力市场上更具竞争力外 ，也潜移默化中规范着受教育人的行为 ，降低了受教育人借款时的

违约概率 。 这可作为又
一支持教育有用性的政策依据 。 其二 ，受教育程度较高的借款者

违约率显著较低 ，信用风险较低 ，这一研究结果有助于
‘

政府 、企业和个人准确识别借款者

的信用风险 ，有助于我国征信体系的进一步完善 。 其三 ，尽管事实上受到较多教育的借款

者的信用风险较低 ，
但是市场上的投资者 目前尚未对此有 明确的认知 。 这意味着需要进一

步有针对性地进行投资者教育 ，
以帮助投资者更理性投资 ，促进相关市场持续健康发展。

参 考 文 献

［
1
］李悦雷 、郭阳和张维

，

2 0 1 3
，
《中国 Ｐ 2 Ｐ 小额贷款市场借贷成功率影响 因素分析》 ，

《金融研究 》第 7 期 ， 第 1 2 6 
̄

1 3 8 页 。

［
2

］
Ａ ｓｈｅｎｆｅ ｌｔｅｒ

，Ｏ ｒｌ ｅ
ｙ
ａｎｄＡｌａｎＢＫｒｕｅ

ｇ
ｅｒ ． 1 9 9 4 ．

“

Ｅｓｔｉｍａｔｅｓ ｏｆ ｔｈｅＥｃｏｎｏｍ ｉｃＲｅｔｕｒｎｔｏ Ｓｃｈｏｏｌｉｎ
ｇ

ｆｒｏｍａＮｅｗＳａｍ
ｐ

ｌ ｅｏ ｆ

Ｔｗｉ ｎｓ
＂


，
ＡｍｅｒｉｃａｎＥｃｏｎｏｍｉｃ Ｒｅｖｉｅｗ

，
 8 4 （ 5 〉 ：1 1 5 7 ￣ 7 3 ．

［
3

］ 
Ｂａ ｒａｓ

ｉｎｓｋａ
，Ｎａｔ ａｌｉ

ｙ
ａａｎｄＤｏｒｏ ｔｈ ｅａ Ｓｃｈ ？ ｆｅｒ ． 2 0 1 0 ．

“

ＤｏｅｓＧ ｅｎｄｅｒＡｆｆｅｃ ｔＦｕｎｄｉｎ
ｇ 

Ｓｕ ｃｃｅ ｓｓａｔｔｈｅＰｅｅｒ
－

 ｔｏ
－

Ｐｅ ｅｒＣ ｒｅｄｉｔ

Ｍａ ｒｋ ｅｔｓ ？Ｅｖ ｉｄｅｎ ｃｅ ｆｒｏｍ ｔｈｅ ＬａｔｅｓｔＧｅｒｍａｎＬｅｎｄｉ ｎｇ
Ｐｌａｔｆｏｒｍ

＂

，

Ｗｏ ｒｋ ｉｎ
ｇ
Ｐａ
ｐ
ｅｒ．

［
4

］
Ｂｅｒ

ｇ
ｅ ｒ

，
Ｓｖｅｎ ａｎｄＦａｂｉａｎＧｌｅ ｉｓｎｅｒ． 2 0 0 9 ．

“

Ｅｍｅｒ
ｇ
ｅｎｃｅ ｏｆＦｉｎ ａｎｃｉａｌ Ｉｎｔ ｅｒｍｅｄｉａｒｉｅｓ ｉｎＥ ｌｅｃｔｒｏｎｉｃ Ｍａｒｋｅｔｓ

：Ｔｈｅ Ｃ ａｓｅｏｆＯｎ？

ｌｉｎｅＰ 2 ＰＬｅｎｄｉｎ
ｇ

＂


，ＢｕＲ

Ｂｕｓｉｎｅｓｓ ＲｅｓｅａｒｃｈＪｏｕｒｎａｌ
，

2
（

1
）  ： 3 9  －＊ 6 5 ．

［
5

］
Ｂｕｔ ｃｈｅｒ

，
Ｋｒｉ ｓｔｉｎＦ ．ａｎｄＡｎｎｅＣａｓｅ． 1 9 9 4 ．

＂

Ｔｈｅ Ｅｆｆｅｃ ｔｏｆＳ ｉｂｌ ｉｎ
ｇ 
Ｃｏｍ

ｐ
ｏｓｉｔｉｏｎｏｎＷｏｍｅｎ

＊


ｓＥｄｕｃａ ｔｉｏｎａｎｄＥａｒｎｉｎ

ｇ
ｓ

＂

，

Ｑｕａｒｔｅｒｌ
ｙ
Ｊｏｕｒｎａｌｏｆ

Ｅｃｏｎｏｍｉｃｓ
 ｔ 1 0 9

（
3

）  ： 5 3 1 － 6 3 ．

［ 6
］
Ｃａｒｄ

，Ｄａｖｉ
ｄ

． 2 0 0 1 ．
“

Ｅｓｔ ｉｍａ ｔｉｎ
ｇ

ｔ
ｈｅＲｅｔｕｒｎｔ ｏＳｃｈｏｏ ｌ

ｉｎ
ｇ

：Ｐｒｏ
ｇ
ｒｅｓｓｏｎＳｏｍｅ Ｐｅｒｓｉｓｔｅｎｔ Ｅｃｏｎｏｍｅ ｔｒｉｃＰｒｏｂｌｅｍｓ

＂

ｔ
Ｅｃｏｎｏｍｅｔ

－

ｒｘｃａ ， 6 9 （
5

）  ： 1 1 2 7
－ 1

1 6 0 ．

［ 7  ］
Ｄｕａｒｔｅ ，Ｊｅｆｆｅｒｓｏｎ

，
Ｓｔｅｐｈａ

ｎＳｉｅ
ｇ
ｅ

ｌ
，ａｎｄＬａｎｃ ｅＹｏｕ ｎ

ｇ
． 2 0 1 2 ．

＂
Ｔｒｕｓ

ｔａｎｄ Ｃ ｒｅｄ
ｉｔ

：
ＴｈｅＲｏｌｅ ｏ ｆ


Ａ
ｐｐ

ｅａｒａｎｃｅｉｎＰｅｅ ｒ
－

ｔ
ｏ 
－

Ｐｅｅ ｒＬｅｎｄ ｉｎ
ｇ

＂

’
Ｒｅｖｉｅｗｏｆ

ＦｉｎａｎｃｉａｌＳｔｕｄｉｅｓ
，

2 5
（

8
） ： 2 4 5 5 

－

 2 4 8 4 ． ．

［
8
］
Ｅｖｅ ｒｅｔｔ

，
Ｃｒａｉ ｇ． 2 0 0 8 ．

“

Ｇｒｏｕ
ｐ 
Ｍｅｍｂｅｒｓｈｉ

ｐ ，
Ｒｅ ｌａｔ ｉｏｎｓｈｉ

ｐ
Ｂａｎｋｉｎ

ｇ
ａｎｄ ＬｏａｎＤｅｆａｕｌ ｔＲｉｓｋ

：ＴｈｅＣａｓｅｏｆＯｎｌｉｎｅＳｏ ｃｉａ ｌ

Ｌｅｎｄｉｎ
ｇ

＂

，Ｗｏｒｋ ｉｎ
ｇ 
Ｐａ

ｐ
ｅｒ ．

［ 9
］
Ｇａ ｔ

ｈｅｒ
ｇ
ｏｏｄ ， Ｊｏｈｎ． 2 0 1 2

．
“

Ｓｅ ｌｆ 
－

ｃ ｏｎｔｉｏｌ
，Ｆ ｉｎａｎｃｉ ａｌ Ｌｉｔｅｒａｃ

ｙ 
ａｎｄＣｏｎｓｕｍｅｒＯｖｅｒ Ｉｎｄｅｂ ｔｅｄｎｅｓｓ

＂

， Ｊｏｕｒｎａ
ｌ ｏｆ 

Ｅｃｏｎｏｍｉｃ Ｐｓ
ｙ

？

ｃｈｏ ｌｏ
ｇｙ 

ｔ 3 3 ： 5 9 0 
－ 6 0 2 ．

［
1 0

］

Ｈａｒｍｏｎ


’
ＣｏｌｍａｎｄＩａｎＷａｌｋｅｒ

．
 1 9 9 5 ．

“

Ｅｓｔ ｉｍａｔｅｓ ｏｆ ｔｈｅ
ＥｃｏｎｏｍｉｃＲｅｔｕｒｎｔｏＳｃｈ ｏｏｌｉｎ ｇ

ｆｏｒ  ｔｈ ｅＵｎｉ ｔｅｄＫｉ ｎ
ｇ
ｄｏｍ

＂

，
Ｔｈｅ Ａ －

ｍｅｒｉｃａｎＥｃｏｎｏｍｉｃ Ｒｅｖｉｅｗ
ｙ
 8 5

（
5

） ：
1 2 7 8 ？ 1 2 8 6 ．

［
1 1

］
Ｈｅｒａｅｎｓｔｅｉｎ

，
Ｍｉｃｈａｌ

，
ＲｉｃｋＬＡｎｄｒｅｗｓ

，
ＵｐｔａｌＤｈｏｌａｋ ｉａ

，
ａｎｄＥｖ

ｇ
ｅｎ

ｙ
Ｌ
ｙ
ａｎｄｒｅ ｓ． 2 0 0 8 ．

＂

Ｔｈｅ Ｄｅｍｏｃｒａｔｉｚａ ｔｉｏｎ ｏｆＰｅｒｓｏｎａ ｌ

ＣｏｎｓｕｍｅｒＬｏａｎｓ
？ 
Ｄｅｔｅ ｒｍｉｎａｎｔｓｏ ｆ

Ｓｕｃ ｃｅｓｓ ｉｎＯｎｌ
ｉｎ ｅＰｅｅｒ

－

ｔｏ

－

Ｐ ｅｅｒＬｅｎｄｉｎ
ｇ 
Ｃｏｍｍｕｎｉｔｉｅｓ

＂

 ，
Ｗｏｒｋ ｉｎ

ｇ
Ｐａ

ｐ
ｅｒ ．



2 0 1 5 年第 3 期借贷市场能准确识别学历的价值吗 ？ 1 5 9

［
1 2

］

Ｈｅ ｒｚｅｎｓｔｅ ｉｎ
，
Ｍｉ ｃｈａｌ

，

Ｓｃ ｏｔｔ Ｓｏｎｅｎ ａｈｅ ｉｎ
，
ａｎｄＵｔ

ｐ
ａｌ Ｍ ．Ｄｈｏｌ ａｋｉａ 2 0 1 1 ．

“


ＴｅｌｌＭｅａＧｏｏｄＳｔｏｒ

ｙ
ａｎｄＩｍａ

ｙ
ＬｅｎｄＹｏｕ

Ｍｏｎｅ
ｙ 

：ＴｈｅＲ ｏｌｅ ｏｆ Ｎａｒｒａｔ ｉｖｅ ｓｉｎＰｅ ｅｒ

－

ｔｏ 
－

Ｐｅｅｒ Ｌｅｎｄ ｉｎ
ｇ 
Ｄｅｃｉｓｉｏｎｓ

＂

，
Ｊｏｕｒｎａｌ ｏｆＭａｒｋｅｔｉｎ

ｇ

Ｒｅｓｅａｒｃｈ
，

4 8
（ 

ＳＰＬ
） ： ＳＩ 3 8 

－

Ｓ 1 4 9 ．

［
1 3

］
Ｉ
ｙ
ｅｒ

，Ｒａｊｋａｍａｌ
，ＡｓｉｍＩ

ｊ
ａｚ Ｋｈｗａ

ｊ

ａ
，ＥｒｚｏＦＰ Ｌｕｔｔｍｅｒ

，ａ
ｎｄＫｅｌｌｙ

Ｓｈｕｅ．2 0 0 9 ．
“

Ｓｃｒｅｅｎｉｎｇ  ｉｎＮｅｗＣｒｅｄｉｔＭａｘｋｅ ｔｓ
：Ｃａｎ

Ｉｎ ｄｉｖ ｉ
ｄｕａ ｌＬｅｎｄｅｒａ ＩｎｆｅｒＢｏ ｒｒｏｗｅｒＣｒｅｄｉ ｔｗｏ ｉｔｈｉｎｅｓｓｉｎＰｅｅｒ

－

 ｔｏ 

－

Ｐｅ ｅｒＬｅｎｄｉ ｎ
ｇ
？

＂

，

Ｗｏ ｒｋ ｉｎ
ｇ 
Ｐａ
ｐ
ｅｒ．

［
1 4

］
Ｌａ ｒｒ ｉｍｏ ｒｅ

，Ｌａｕｒａ ，
ＬｉＪｉ ａｎ

ｇ ，
Ｌａｎｉｍｏｒｅ

，
ＤａｖｉｄＭａｒｉ

ｃｏｗｉｔｚ
，ａｎ

ｄＳｃｏｔ
ｔ
Ｃｒａｓｋｉ2 0 1 1

．
＂

Ｐｅｅｒｔｏ Ｐｅ ｅｒＬｅｎｄｉｎ
ｇ

：Ｔ
Ｔ
ｉｅ Ｒｅ

？

ｌａｔ ｉｏｎｓｈｉ
ｐ
ｂｅｔｗｅｅｎＬａｎ

ｇ
ｕａ
ｇ
ｅＦｅａ ｔｕｒｅｓ

，
Ｔｒｕｓｔｗｏｒｔｈｉｎｅ ｓｓ

，
ａｎｄＰｅｒａｕａｓｉｏｎＳｕ ｃｃｅ ｓｓ

＂

，
Ｊｏｕｒｎａｌ ｏｆＡｐｐｌｉｅｄＣｏｍｍｕｎｉｃａ

ｔ
ｉｏｎＲｅ？

ｓｅａｒｃｈ
，
 3 9

（
ｌ

） ：
1 9 － 3 7 ．

［
1 5

］
Ｉｉｎ

，
Ｍｉｎ

ｇ
ｆｅｎ

ｇ ，Ｎ ａ
ｇｐ

ｕｒｎａｎａｎｄＲ ．Ｐｚａｂｈａｌａ
，

ａｎｄＳｉｖ ａＶｉ ｓｗａｎａｔｈａｎ． 2 0 1 3 ．
“


Ｊｕｄ

ｇ
ｉｎ
ｇＢ ｏｒｒｏｗｅ ｒｓｂ

ｙ
ｔｈｅＣｏｍ

ｐ
ａｎ

ｙ
Ｔｈｅ

ｙ

Ｋｅｅｐ ： Ｆｒｉｅｎｄｓｈｉ
ｐ
Ｎｅｔｗｏ ｉ

ｋｓａｎｄＩｎｆｏｒｍａｔｉｏｎＡｓ
ｙ
ｍｍｅｔ ｒｙ ｉｎＯｎｌ ｉｎｅ Ｐｅｅ ｒ

－

ｔｏ
－

ＰｅｅｒＬｅｎｄｉｎｇ

＂

 ，ＭａｎａｇｅｍｅｎｔＳｃｉｅｎｃｅ
，  5 9

（
1 ） ：

1 7
￣ 3 5

．

［
1 6

］
Ｌｉｎ

，Ｍ ｉｎ
ｇ
ｆｅｎ

ｇ 
ａｎｄＳ ｉｖａ Ｖｉｓｗａｎａｔｈａｎ ． 2 0 1 3 ．

“

Ｈｏｍｅ Ｂ ｉａｓ ｉｎＯｎｌ ｉｎｅＩｎｖｅ ｓｔｍｅｎｔｓ
：ＡｎＥｍ

ｐ
ｉｒｉｃａｌ Ｓｔｕｄ

ｙ
ｏ ｆ ａｎＯｎｌ ｉｎｅＣｒｏｗｄ

Ｆｕｎｄｉ
ｎ
ｇ


Ｍａｒｉｃｅｔ

＂

，

Ｗ ｃｎ＾ｄｎｇ

Ｐａｐ

ｅ ｒ
．

［
1 7

］
Ｌｉｕ

，
Ｄｅ

，
Ｙｏｎ

ｇ
Ｌｕ

，
ａｎｄＤａｎｉ ｅｌＢｒａｓｓ． 2 0 1 3

．
“

Ｆｒｉｅｎｄｓｈｉ

ｐｓ
ｉｎＯｎｌｉｎｅ Ｐｅｅｒ －ｔ

ｏ
－

Ｐ ｅｅｒＬｅｎｄｉｎｇ ：
Ｐｉｐｅ ｓ

，
Ｐｒｉ ｓｍｓ

，ａ
ｎｄ

Ｓｏ
－

＞ｃｉ ａｌＨｅｒｄｉｎｇ

＂


，
Ｗｏｒｋｉｎ ｇＰａｐｅｒ ．

［
1 8

］
Ｍｉｃｆａｅｌｓ

，
Ｊｅｒｅｍｙ

． 2 0 1 2 ．
“

Ｄｏ Ｕｎｖｅｒｉｆｉａｂｌｅ ＤｉｓｃｌｏｓｕｒｅｓＭａｔｔｅｒ ？Ｅｖｉｄｅｎｃｅ ｆｒｏｍＰｅｅｒ

－

ｔｏ
－

ＰｅｅｒＬｅｎｄｉｎ
ｇ

＂

，

ＴｈｅＡｃｃｏｕｎｔｉｎｇ

Ｒｅｖｉｅｗ
 ｆ 8 7 （ 4

） ： 
1 3 8 5 

－
1 4 1 3 ．

［
1 9

］
Ｍｉ

ｌｌ
ｉ

ｇ
ａｎ

，
Ｋ ｅｖｉｎ

，Ｅｎｒｉｃｏ Ｍｏｒｅｔｔｉ
，
ａｎｄＰｈｉ

ｌ
ｉ
ｐ
Ｏｒｅｏ

ｐ
ｏｕｌｏｓ． 2 0 0 4 ．

“

Ｄｏ ｅｓｅｄｕｃａｔｉｏｎｉｍ
ｐ
ｒｏｖｅｃｉｔ ｉｚｅｎｓｈｉ

ｐ
？Ｅｖｉｄｅｎｃ ｅｆｒｏｍ ｔ

ｈｅ

ＵｎｉｔｅｄＳ
ｔａｔｅｓａｎｄ ｔ

ｈｅＵｎｉｔｅｄＫｉｎ
ｇ
ｄｏｍ

＂

，
Ｊｏｕｒｎａｌｏｆ 

Ｐｕｂｌ
ｉｃＥｃｏｎｏｍｉｃｓ

， 8 8
（

9 

－

1 0 ） ： 1 6 6 7 
－

1 6 9 5 ．

［
2 0

］
Ｐｏ

ｐ
ｅ

，

Ｄｅｖ ｉｎＧ． ａｎｄ
ＪｕｓｔｉｎＲ．Ｓ

ｙ
ｄｎｏｒ． 2 0 1 1

．
＂

Ｗｈａ ｔ

＇

ｓｉｎａ Ｐ ｉｃｔｕｒｅ ？ＥｖｉｄｅｎｃｅｏｆＤｉｓｃｒｉｍｉｎａｔｉｏｎｆ
ｒｏｍＰｒｏｓ

ｐ
ｅｒ． Ｃｏｍ

”

，

Ｊｏｕｒｎａｌｏｆ

ＨｕｍａｎＲｅｓｏｕｒｔｘｓ
，
 4 6

（
1
） ： 5 3 － 9 2 ．

［
2 1

 ］
Ｓｈａｒ

ｐ
ｅ

，Ｄｅａｎｎａ ，ＲｕｉＹａｏ
，ａｎ ｄＬｉＬ ｉａｏ． 2 0 1 2 ．

”

Ｃｏｒｒｅｌａｔ ｅｓｏ ｆＣ ｒｅｄｉｔＣａｒｄ Ａｄｏ
ｐ
ｔｉ ｏｎｉｎＵｒｂａｎＣｈｉｎａ

＂


，
Ｊｏｕｒｎａ ｌｏｆ

Ｆａｍｉｌ
ｙ

ａｎｄＥｃｏｎｏｍｉｃ Ｉｓｓｕｅｓ
ｔ 3 3 （ 2 ）

； 1 5 6 
— 1 6 6 ．

ＥｄｕｃａｔｉｏｎａｎｄＣｒｅｄｉｔ
：ＥｖｉｄｅｎｃｅｆｒｏｍＰ 2ＰＬｅｎｄｉｎｇＰｌａｔｆｏｒｍ

ＬＩＡＯＬｉＪＩ ＬｉｎＺＨＡＮＧ Ｗｅｉ
ｑ
ｉａｎ

ｇ

（
ＴｈｅＰＢＣＳｃｈｏｏｌｏｆＦｉｎａｎｃｅ

，
ＴｓｉｎｇｈｕａＵｎｉｖｅｒｓｉｔｙ

；

Ｓｃｈｏｏ ｌｏｆ Ｅｃｏｎｏｍｉｃｓ ａｎｄＭａｎａ
ｇ
ｅｍｅｎｔ

，Ｔｓｉｎ
ｇ
ｈｕａＵｎｉｖｅｒ ｓｉ ｔ

ｙ ）

Ａｂｓｔｒａｃｔ
 ：Ａｌｔｈｏｕｇｈｅｄｕｃａｔ ｉｏｎ ｉ ｓａｄｄｒｅｓｓｅｄｂ

ｙ
ｍｏｓｔｌｅｎｄｉｎｇ

ｉｌ ｒｍｓ
，

ｔｈｅｒｅｌａｔ
ｉ
ｏｎｓｈ

ｉｐ 
ｂｅｔｗｅｅｎ ｅｄｕｃａｔ

ｉ
ｏｎ ａｎｄ ｃｒｅｄｉｔ

ｉ
ｓ ｓ ｔ

ｉ
ｌ ｌａｂ

ｉｇ ｑ
ｕｅｓ ｔ

ｉ
ｏ ｎｔｏｂｅａｎ ｓｗｅｒｅｄ．Ｗｅｅｘ

ｐ
ｌｏｒｅｔｈｅｃｒｅｄｉ ｔ ｉ

ｄ ｅｎ ｔ
ｉ
ｆｉｃａｔ

ｉ
ｏｎｒｏｌｅｏｆｂｏｒｒｏｗｅｒｓ

’

ｅｄｕｃａｔｉｏｎｂａｃｋ
？

ｇ
ｒｏｕｎｄｏｎ ｔｈｅＰ2 Ｐｌｅｎｄｉｎ

ｇｐ
ｌａｔｆｏ

ｒｍ．Ｔｏｂｅｓ
ｐ
ｅｃｉｆｉｃ

，
ｗｅｄｉｓｃｕｓ ｓｔｈｅｒｅａｌｄｅｆａｕ ｌｔ ｒａｔｅｓ ｏｆ ｂｏｒｒｏｗｅｒｓｗｉ

ｔ
ｈｄｉ ｆｆｅｒｅｎｔ

ｅｄｕｃａｔ
ｉ
ｏｎ ｂａｃｋｇｒｏｕｎｄ ａｎｄ ｔｈｅｍａｒｋ ｅｔ ｒｅａｃｔ

ｉ
ｏｎ ｏｆ ｉ

ｎｖｅｓｔｏｒｓｏｎＰ2 Ｐ
ｐ

ｌａｔｆｏｒｍｔｏｂｏｒｒｏｗｅｒ
＇

ｓｅｄｕｃａｔ
ｉｏｎｌｅｖｅｌ ．Ｔｈｅ

ｅｍｐ ｉｒｉｃａｌｒｅｓｕｌｔｓｓｈｏｗ  ｔｈａｔ ｍｏｒｅｅｄｕｃａｔｅｄｂｏｒｒｏｗｅｒｓｄｏｈａｖｅｌｏｗｅｒ ｄｅｆａｕｌｔ ｒａｔｅ
’ｈｏｗｅｖｅｒ

，ｉ
ｎｖｅｓ

ｔ
ｏｒｓ ｄｏｎｏｔｔｈｉｎｋ

ｍｏｒｅｅｄｕｃａｔｅｄ ｂｏｒｒｏｗｅｒｓｉｎｄｉｃａｔｅｂｅｔｔｅｒ ｃｒｅｄｉ ｔ
，ｗｈｉｃｈ ｉｎｄｉ

ｃａｔｅｓｔｈｅｂｅｈａｖｉｏｒ ｂ ｉ
ａｓｏｆ ｉｎｖｅｓ ｔｏｒｓ ｉｎＰ2 Ｐ ｌｅｎｄｉｎｇ

ｍａｒｋｅｔ

Ｋｅｙ
ｗｏｒｄｓ ：Ｅｄｕｃａｔｉｏｎ ，Ｃｒｅｄ ｉｔ ｉｄｅｎｔｉｆｉｃａｔｉｏｎ

，Ｐ2 ＰＰｌａｔｆｏｒｍ

（责任编辑 ：王鹏 ） （校对 ：
ＷＨ

）


